- @Kmlc FORMATION

Objectif:

- Réalisation d'une plaquette commerciale

- Optimiser sa recherche de partenaires et mécénes
- Définir et mettre en place une stratégie

- Promouvoir un événement efficacement

Public visé:

- Responsables événementiel

- Responsable marketing

- Responsable communication

- Responsable commercial

- Toute personne qui recherche des partenaires ou mécénes

Prérequis:

- Etre a l'aise avec I'orthographe
- Etre a |'aise avec un ordinateur
- Avoir un bon relationnel

Méthodes pédagogiques:

- Adaptation théorique aux besoins de chacun
- Cas pratiques

- Echange d'expérience
- Etude de cas
- Support de cours fourni
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